Cambra de Comerg
de Manresa

Recull de premsa

Del 27 de desembre de 2011 al 2 de gener de 2012

(Y X ) cutpr@gs C/ Angel Guimera 49, 2n 1a - 08241 Manresa - Telf. 93 872 14 22 / Fax. 93 872 13 61

serveis de comunicocia Comunicacio@catpress.cat - www.catpress.cat - facebook.com/CatPress - twitter.com/CatPress



E , ] DIMARTS, 27 DE DESEMBRE DEL 2011 | Regi6?

DESEMBARCAMENT XINES ' La preséncia de comergos xinesos no ha parat de créixer a Manresa des que el 1989 es va obrir el primer
restaurant xinés a la carretera de Cardona. Ara, perd, opten per grans establiments. El darrer exemple és el complex quees vol obrir el marg al
carrer de Sant Joan d'en Coll, a les antigues instal-lacions d’Accessoris Manresa. Tindra una superficie de venda de més de 2.000 metres quadrats

El comerc xines fa un fort salt endavant i
opta per obrir grans superficies de venda

» Els dos mil metres quadrats de I'antic Accessoris Manresa del Sant Joan d'en Coll es convertiran en centre comercial

MG

JORDI MORROS | MANRESA

M El proxim mes de marg obriraa
Manresa un centre comercial de
més de 2.000 metres quadrats
. amb totamena d’articles, aparca-
" ment, un parc infantil i cafeteria. Es
el darrer desembarcament xinés a
la capital del Bages. La promoto-
ra del projecte es diu Sandra Chen.
Té 30 anysiellailaseva familia te-
nen diversosnegocisa Catalunya.
El gran comerg sera ales antigues
installacions d'Accessoris Manresa
i la seva propietaria vol obrir el
marg.

Lany 1989 va obrir a Manresa el
primer restaurant xines, Era a la
carretera de Cardona. 22 anys des-
prés els negocis regentats per xi-
nesos no han parat de créixer. Ho
han fet a una velocitat de vertigen
iara també en dimensions. Aquest
establiment s'afegeix al del poli-
gons dels Dolors que ocupa tota
una nau industrial i al qualhan de-
negat el permis per obrir perque
només potvendre a l'engros, i no
al detall com pretenia fer.

El comer¢ que empeny Sandra
Chen és ala confluéncia dels car-
rers Sant Cristofol i Sant Joan d'en
Coll. Eren els ocupats per Acces-
soris Manresa fins que es va tras-
lladar al poligon dels Dolors. El ré-
tol de «es lloga» que penjava de la
facana ha estat substituit per un al-
tre que diu «local llogat».

«Vendrem roba, articles de la

1lar, de ferreteria, papereria o jar- .

dineria. Ho tocarem gairebé tot tret
de productes d'alimentacio», ex-
plica Chen. També hi haura una
zonainfantil pensada perals nens
inenes de la families que hiyagin

local és a la cruilla del carrer de Sant Cristofol amb el de Sant joan d'en Coll, i ja s'hi estan fent obres

a comprar, i una cafeteria. La in-
tenci6 de Chen és obrira mitjan o
afinal de mare. Actualment s'estan
fent obres al'interior de les naus,
enuna estranya barreja d'operaris
d’aquiidialtres d'origen xinés que
escolten atents les instruccions
que els dona la mateixa impulso-
ra del projecte.

Per qué s'obren tants comercos
xinesos a tot arreu?, li demanem
quan ha acabat de parlaramb els
treballadors, «Obrir més no vol
dir que treballem més o que pren-
guem lafeinaa altra gent». Opina
que «és una altra mentalitat. Amb
aquesta crisino ho enfoquem per

anar a guanyar diners sind per
mantenir-nos». Considera que
una persona que es dedica als ne-
gocis no pot estar parada siné que
ha de tirar endavant. «Hi ha molts
riscos, pot ser que funcioni o que
no funcioni, aixd mai no se sap,
pero s’han de fer coses. El que cal
davantla crisi és que la gent s'ani-
mi afer coses. No ens convé la gent
que té por o es dedica a criticar».

Sandra Chen fa 15 anys que
viu a Catalunya, i és conscient
que els negocis xinesos generen
critiques en certs sectors. Per aixd
diu que «en aquest mon és im-
possible evitar la competéncia. El

Emprenedors del Regne del Centre
que viatgen a la Catalunya central

> | ocals destabliments
emblematics com Born 120
fa libreria Sobrerroca son ara
COMErcos Xinesos

J. M. | MANRESA

@ «Si parléssim en termes d'
prenedoria, realment és la comu-
nitat xinesa la que esta obrintac-
tivitats a Manresa», assegura la
regidora de Promocié Economica
del'Ajuntament de Manresa, Sflvia
Gratacés. De la mateixa opinio es
Amarant Martinez, manresa que fa
un any i mig que treballa ala ciu-
tat xinesa de Xangai. «S6n molt
emprenedors. Jo he vist botigues
als centre comercials que les han

obert joves de 20 anys. Pensa que
els emprenedors d’aqui ara van
cap alla: Xina és ara el pais de les
oportunitats», explica.

22 anys enrere va obrir a Man-
resa el primer negoci regentat per
xinesos. Es el de la carretera de Car-
dona. Posteriorment va arribar
l'expansi6 dels basars i darrera-
ment comergosde roba, objectes

de decoraci6 o productes perala -

llar amb un estil ja més occidental.
Lamateixa situacié ' haviscutar-
reu de Catalunya.

Xina, que antigament es conei-
xia com el Regne del Centre, bull
i que creix rapidament, afirma
Martinez, i un dels fenomens d'a-
questa dinamica és l'expansio de
la comunitat xinesa i dels pro-

«Si parléssim en termes
d'emprenedoria, realment és
la comunitat xinesa la que
obre activitats a Manresa»

«Els emprenedors d'aqui ara
van cap a la Xina. Tot i que és
complicat, actuaiment és el
pais de les oportunitats»

ductes xinesos arreu del mon.
Manresa no és aliena a aquest fe-
nomen. Aixi, locals emblematics
com la botiga dé discos Borm 12 del
passeig de Pere I1l s’han convertit
€11 COMmercos regentats per xinesos,
igual que l'oficina de Caixa Girona
ala Bonavista; fustes Gaudi del car-

que has de fer és millorar la qua-
litat i el servei».

Quan se li recorda que hiha la
percepcio que nomes viuen per
treballar contesta, rient, que és
cert que treballen molt. A conti-
nuaci6 hi afegeix, pero, que «jo crec
que ens assemblem als catalans,
Aqui la gent que té negocis o que
és autdbnoma també treballa molt.
Jo veig que la gent de Manresa
també treballa molts. Si que admet
que possiblement ajusten mésels
preus: «jo intento que vingui més
gent a comprari aixi aconseguim
millors preus dels proveidorsiels
clients en treuen profit. Aixo no té

LADADA

IMMIGRACIO

Una comunitat de 713 persones,
el 0,92% del cens de Manresa

‘, "1 Segons dades de I'Ajuntament,
' el juny del 2011 hihavia a
Manresa 713 persones d'origen xi-
nes, 13 menys que RO pas un any en-
rere, Es la tercera comunitat de nou-
vinguts més nombrosa

______

trucr. A ningd no se li escapa,
perd, que la major part d'articles
que es venen en aquests centres
provenen de la Xina, on la ma
d'obra és barata i 'economia és
planificada. .

Defensa que els negocis xinesos
també generen, directament o in-
directament, riquesa als llocs on
s'estableixen, i sense que li ho de-
manem deixa anar que «no €s
cert que els comercos xinesos no
paguin impostos. Els paguem com
tothom».

La sol-licitud del permisila Ili-
céncia per poder obrir la superfi-
cie comercial de les antigues ins-
tal-lacions d’Accessoris Manresa ja
és damunt la taula de I'Ajunta-
ment de Manresa. La regidora de
Promocié Econdmica, Silvia Gra-
tacos, assegura que a causa deles
seves dimensions necessita uns re-
queriments especials, com per
exemple places d'aparcament per
als clients. «De moment hi ha el
projecte damunt la taula, i com
que suposa una inversig important
les coses no aniran tan rapid»
com una llicéncia normal.

Estahllment Gran Muralla. al carrer de la Séquia, amb amclas de Nadal

rer Gaudi; una coneguda ETT del
Passeig ola llibreria Sobrerroca del
carrer de I'Alcalde Armengou.

. En aquestsentitel vicepresident
de la Cambra de Comerg¢ i Indis-
tria de Manresa, i responsable de
comerg de la institucio, afirma
que ésun tema que crida l'atencio

entre els botiguersi comerciants de
Manresa. «Quan es comenta que
s’ha buidat un local i demanes
queé hiva, et diuen que unxines. Si
s’hiqueden i paguen, és comsials
seus propietaris els hagués tocatla
loteria, perque ara per ara sén els
tnics que els poden llogar».
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Lexpansio xinesa ha arribat
al mon de la prostitucio

> 'lltim any s'ha detectat un augment de dones orientals en el mercat |
sexual bagenc B Per als Mossos no és una comunitat conflictiva

J. M. | MANRESA
BWElmén del negocii del comerg
no és'tinica activitat de la comu-
nitat xinesa a Manresa. Liltim
any també s’ha detectat un consi-
derable augment de dones xineses
que es dediquen a la prostitucid.
No és un fenomen nou. Com acos-
tuma a passar en aquests casos, els
primers focus es van localitzara les
grans ciutats, igual que els pri-
Mers COMergos que es van establir
aCatalunyaial'estat. A poc apoc
la practica es va estenent a tot el
territori, i en el cas de Manresa es
déna des de fa un any.

. Ales grans ciutats la policia ha
detectat establiments que en prin-
cipi oferien serveis comercials
gens sospitosos, com perruqueries
o establiments de massatges, que,
veritablement, eren prostibuls.
Sovint, també, ha estat noticia la
desarticulacié de mafies que obli-
gaven les dones a prostituir-se.
Segons els Mossos d'Esquadra a
Manresa, la comunitatxinesano és
conflictiva ni destaca especial-
ment per cometre actes delictius.
Per aixd no se'n fa un seguiment
concret, han assegurat.

La prostitucié xinesa també ha arribat a Manresa

Lidioma, la mentalitat oriental
quenotéresaveureamblad’Oc-
cident, i el fet de viure en un pafs
diferent de l'originari fan que, en
el cas de la prostituci6, una activi-
tatal voltant de la qual hi ha mol-
ta discrecid, encara s'accentuimés
la sensaci6 que la comunitat xinesa
és reservada, tancada i que es re-
laciona poc amb el seu entorn,

Les dones que es dediquen a
aquestmon sempre acostumen a

anar acompanyades d’homes

quan van a fer alguna gestié. Es el
moén més desconegut de l'expan-
sié xinesa, el que no es veu perque
no és visible perd que existeix,
lluny de l'activitat en botiguesi co-
merc¢os que s'han instal-lat -els
darrers anys a Manresa. Una altra
de les activitats comercials a les
quals s'han comencat a dedicar
molts nouvinguts xinesos a Man-
resa és la de regentar bars.

La Cambra de Comer¢ veu amb recel
el constant desembarcament xinés

» L'Ajuntament considera
que lallei de I'ofertaila
demanda acabara posant
les coses al seu lloc

1. M./ MANRESA

B «S6n negocis que fan una com-
peténcia molt ferotge on s'im-
planteniels seus ingressos no re-
percuteixen en el territori». El res-
ponsable de comer¢ dela Cambra
de Comerg i Indtistria de Manre-
sa, Lloreng Juanola, reclama una
major regulacio dels comercos,
pero la normativa europea va en
direcci6 contraria, cap ala plena li-
beralitzaci6. «Ens podem quei-

Xat, perd no es pot evitar»,
Juanola creu que s’ha arribat a
una massificaci¢ d’establiments
comercials, ja siguin xinesos o
d’altres estils, que fa mal al sector,
i dubta que els botiguers d’aquf
lluitin amb les mateixes armes
que els de la Xina. Reclama, per
exemple, que el govern carregui
amb més impostos els productes
d'importaci6 « i aixo faria que el
que venen no fos tan barat».
Considera, també, que el comerg
jaha ajustat molt els preus. «A par-
tir d'aqui cadascti és lliure de com-
prar on vulgui, Jo personalmentho
faig enllocs de confiancar.
Davant aquesta proliferaci6 de
comergos xinesos la regidora de

Promoci6 Economica de 'Ajunta-
ment de Manresa, Silvia Gratacgs,
opina que la ciutat té la poblacié
que té, i «arribara el moment que
les propies regles del mercat faran
queno se'n puguin obrir més per-

que estara saturat», Explica que |
sera lallei de l'ofertaila demanda i

la que acabara posant ordre «per-
que la gent posa un negoci per
treure’n un rendiment, i sino sur-
ten elsmimerosla millor decisié és
tancars.

La demanda per obrir comercos
regentats per xinesos, pero, no
s'haaturat. Els darrers d'obrir sén
derobai decoracid, perd també co-
mencen a gestionar establiments
com bars.

| Entrevista Amarant Martinez

CAP DE L'OFICINA DE LA FARMACEUTICA GRIFOLS A XANGA, XINA

«Xina bulli creix
rapidament, i en canvi
= Buropa esta aturada»

| »Martinez creu que el dinamisme oriental

contrasta amb I'acomodament d'Occident

JORD! MORROS MANRESA

| | mEImanresi Amarant

Martinez fa un any i mig que
viu ala Xina, on treballa per a
la multinacional farmaceéutica .

| | Grifols.

Com és el dia a dia en una

| gran ciutat com Xangai?

3 Es un altre mén. Es un movi-
mentles 24 hores del dia, no tan-
quen mdi, als petits establiments
fan vida alla, es fan centres co-
mercials a dojo i tens la sensaci6
que hi ha dos pols: la Xina, que esta
bullinti creixent molt rapidament

finsitotper aells, i Europa, que és-

com si tot estigués parat.

I Aquesta ebullicié que relata
també explica Fexpansi6 de la
seva gent i els seus productes?
B Per una banda pensen: si les
empreses estrangeres produeixen

| aquiivenen alla, per qué no puc

fer el mateix? I perYaltra no depe-
nen dels bancs. No funcionen

amb bancs. Quan una persona_
| vol obrir un negoci ajunta familiars

i amics i els demana diners. Se'n
div donar la caraisempre et diran
que sf, perqueé volen que tot esti-
gui en harmonia i hi hagi respec-
te. Per aix6 molta gent ve aquiiet
diu que no té credits, que ho paga
toten metal-lic. El que no entenen.
és que nosaltres siguem tan de-

. pendents dels bancs

i Aquesta expansié, doncs, con-
tinuara?

E Objectivament, el que és es-
trany és que fins ara no n'hi hagi

- hagut, de xinesos. Al mén Som
~ 7.000 milions de persones, i ga-

irebélameitat s6n indis i xinesos.
Es normal que siguin arreu. Jo

‘Guan faig ntimeros veig que d’hos-

pitals n'hiha més que no pas a Eu-

- ropaiaAmeérica juntes, Doncs aixo
| passa amb tot.

| [ No tardarem, doncs, que ens
| venguin més productes?

Amarant Martmez

«Quan una persona vol
obrir un negoci ajunta
familiars i amics i demana

diners. No depen dels bancs»
«Quan vénen no entenen
que no hi hagi més centres
comercials o que les botigues

tanquin els festius i al migdia»

B El proxim pla quinquenal toca
estimular el que és recercaiinno-
vaci6, salut, industria farmacéuti-
ca, automocié... Es el que Occident
considera sectors principals.

Es troba comode a la Xina?
3 Jo hi estic bé, pero el canvi és
molt gran. Ells segurament vénen
ino entenen com és que no.hi ha
centres comercials a cabassos, per
que es tanca els festius i els mig-
dies. Tens la sensacié que a Occi-
dent la gents’ha acomodat i hem
abaixat el ritme. La cultura xinesa
és molt diferent. Comencant per
Yidioma, i 'idioma determina la’
manera de pensar. Pensen diferent.
Tenen un llenguatge més simbo-
lic, i el no verbal també té molt sig-
nificat.

Per fer realitat la dita “neixamb un pa sota el bra¢” |

el forn de Cabrianes regala el pa a tots els nens i
nenes nascuts el 2012*, Vine i informa-te’n!

*una baguette/tronc gratis durant 10 dies.

-

NEIX AMB UN PA SOTA EL BRAC

forndeCabriznes
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EDITORIAL

UN ALTRE REPTE
PER AL COMERC

urant els primers anys noranta, es dona-

va per fet que la gran amenaca per al co-

merg dels centres urbans venia de les

periferies. Les grans superficies anaven

aterrant a totes les ciutats de dimensions

significatives, provocant grans reaccions
de por i de rebuig en els sectors comercials tradicionals,
A Manresa aquest fenomen es va produir amb l'arriba-
da del Pryca, de forma similar al que va passar abans i
després en altres ciutats. I'amenaca de grans comercos
on es podia comprar de tot a bon preu i amb facilitats
d’aparcament, alhora que gaudint d’al-licients que per-
metien convertir la compra en una activitat familiar de
cap de setmana, va semblar que condemnava gairebé
sense remissi6 els centres urbans. Menys de vint anys
després, una nova demostracié de com n'és de dinami-
ca la societat lliure ha desmentit aquells auguris. En la
practica, les grans superficies han anat cedint a un altre
format, el del supermercat mitja situat en plena trama
urbana. Vint anys enrere, ningi no hauria pensat que
aixo podria passar. Els reptes que ha d’afrontar el co-
mer¢ sén imprevisibles i inesgotables. Avui, el desafia-
ment que les periféries plantegen als nuclis comercials
tradicionals s6n també enormes, perd d’una naturalesa
diferent. I ha aparegut un fenomen nou en les botigues
que popularment anomenem «de xinesos», amb la seva
varietat de productes i els seus preus economics. Des
que un restaurant va obrir la porta d’orient a Manresa
per primer cop amb un local a la carretera de Cardona
fa 22 anys, els xinesos han avangat a gran velocitat i avui
esta a punt d’obrir un gran magatzem i un altre espera
aconseguir la legalitzacié per poder fer-ho. Els xinesos,
petits i grans, competeixen amb preu i amb varietat,
perod també amb la inesgotable capacitat de treball dels
seus propietaris, disposats a obrir fins al limit del que
els permeti la legalitat. El comerg tradicional ha d’exigir
que compleixin la llei i que 'administracié els la faci
complir, perd, certament, el desafiament que la seva ca-
pacitat de sacrifici presenta per al botiguer autocton es
planteja també per mérits propis. Es una realitat que
convida a reflexionar.
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TERAPIA DE XOC PeR MANEL PUYAL

Jo, DESPRES DE TENIR UN MUNT D'EXPERIENCIES
- AMB ELS BANCS, HE ARRIBAT AL CONVENCIUENT
. QUE EN L'UNic BANC 6N QUE POTS CONFIAR j§/

\'\___.___

EL BANC DELS ALIMENTS

A TORT | A DRET

Xavier Doménech
PERIODISTA B xdomenech@regio7.cat

EL PACTE AMB EL MEU DIARI

Quan la crisi enfonsa el mercat publicitari, la premsa gratuita pateix més que la de
pagament. El contracte de confianca miitua entre els diaris i els seus compradors és la
gran basa de la seva resisténcia

a tancat portes el dia-
ri gratuit ADN, del
grup Planeta, que es
distribufa a les prin-

H

cipals capitals espanyoles, amb

més de mig milié de copiesiun
milié de lectors. Fa gairebé tres
anysva tancar Metro, i ara no-
més queden les capcaleres 20
minuts i Que en el mateix rang.
Hi ha algunsesportius locals i
nombrosos setmanals, quinze-
nals i mensuals de barri, poble o
comarca, pero la gran premsa
gratuita, que estava a punt d’en-
fonsar la de pagament, no no-
més no ho ha aconseguit, siné
que esta resistint la crisi bastant
pitjor que la suposada victima.
-Larad és facil d'entendre, La
premsa de pagamentviu gracies
als anunciants i als lectors que
compren el seu exemplar, men-
tre que la gratuita nomeés compta
amb els primers. Quan la crisi
enfonsa el mercat publicitari, la
premsa gratuita pateix una cai-
guda d'ingressos molt superior a
la de pagament, que encara
compta amb la venda i les subs-

-

 cripeions. En el cas extrem, en
una situacio general de publici-

~tat zero, aquesta venda podria |

mantenir vius els diarjs -tot i que

| molt aprimats. El contracte de

confianca mutua entre els diaris

de pagament i els seus compra-

dors és la gran basa de la seva re-
* sisténcia.

Caldria poder substituir
«compradors» per «lectorsy, i
aixo ha estat aixi durant molts
anys, Sense arribar a la sinoni-
mig, ja que cada exemplar pot
ser compartit (a casa, al bar, ala
feina), hi’havia una relacid esta-
ble entre xifres de lectors i de
vendes. Avui, les noves tecnolo-

Els anuncis sén una font
d'ingressos que tant ens pot
fer volar fins al cel com
deixar-nos caure de cop a terra

Cal correspondre a la confianca:
el lector no acceptara que se i
demanin diners per una cosa

que pot aconseguir de franc

| gies han alterat aquesta relacié.

El canvi §' il-lustra, per passiva,
en un anunci televisiu de Movis-
tar: un personatge diu queno
necessita Adsl perque els diaris
jaelsllegeixala barberia. Es a
dir, que per al comu dels usuaris,
una de les principals funcions de

- labanda ampla és llegir gratis

publicacions que en un alire cas
comprariem: sino totes, algunes.
Aquells diaris que regalen ala
xarxa tot el seu contingut aspiren
a generar milions de visites que
els reportin grans ingressos pu-
blicitaris, perod el tancament d’al-
guns gratuits i 'aprimament de
pagines i tirades de molts alires
indica que els anuncis sén una
font d'ingressos que tant ens pot
fer volar fins al cel com deixar-
nos caure de cop a terra. El com-
promis amb el lector de paga-
ment, per contra, aporta estabili-
tat, ni que sigui perque les seves
oscillacions sén més lentes.
Perd cal correspondre-hi: no ac-
ceptara que se li demanin diners
per una cosa que pot aconseguir

i de franc.
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