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Mission Commerciale Algérie
Chambre de Commerce de Manresa  
(12, 13 et 14 d’Avril 2010 )
FORMULARIO DE INSCRIPCIÓNFORMULAIRE D'INSCRIPTION 
Para participar en la acción MISION COMERCIAL A ALGERIA A es necesario que complete este formulario detalladamente y lo envíe antes del 12 de febrero de 2010 a la dirección de correo electrónico jferrer@cambramanresa.org , o bien al fax 938 727 766. Pour participer à la mission commerciale  EN ALGÉRIE est nécessaire de remplir soigneusement ce formulaire et l'envoyer  avant le 12 Février 2010 au jferrer@cambramanresa.org adresse e-mail ou par fax 938 727 766.. Il est obligatoire de remplir tous les champs d'acceptation de l'action car elle aide les organisateurs à préparer convenablement la mission.
	DONNÉES  SUR L’ENTREPRISE

	Nom:

	

	Adresse:

	

	Ville:

	Tel:   
	Fax:  

	E-mail:  


	Web:  

	DONNÉS SUR LA PERSONNE PARTICIPANT

	Nom:  
	E-mail:   



	Position dans l’entreprise:                        
Langues parlées:
Vous avez besoin d’un traducteur?
	Tel.                                    Cell Phone:

	DONNÉS SUR LA PERSONNE DE CONTACT(Remplissez dans le cas il est différente du participant)

	Nom:

	E-mail:

	Position dans l’entreprise:                        


	Tel.                                     Cell Phone:

	AUTRES DÉTAILS DE LA SOCIETÉ

	Année de Fondation:   
	Nombre d’employés:


	Volume des Ventes Totales ( en euros):  
	% Exportations (total des Ventes):


	DESCRIPTION DES MARCHANDISES ET/OU DES SERVICES À PROMOUVOIR PENDANT LA MISSION

	

	

	

	Tarif des Numéros d’article:


	

	Temps souhaité pour chaque interview:  

	Voulez vous du temps libre?  

	SI ___________
	NON_______________
	Si oui, indiquez le jour et l’heure/s_______________



	LES ENTREPRISES AVEC LESQUELLES VOUS VOULEZ UNE RENDEZ-VOUS

	Importateur               FORMCHECKBOX 

Fabricant                FORMCHECKBOX 

Grossistes                 FORMCHECKBOX 

Représentant         FORMCHECKBOX 

Vendeur                    FORMCHECKBOX 

Storer                     FORMCHECKBOX 

Autres                       FORMCHECKBOX 




	Profil des entreprises avec lesquelles vous voulez une Rendez-vous:


	

	Avez vous quelque problème en aller dehors de la capitale pour quelque visite intéressant ? 

	

	

	OBJECTIF DE L’ENTREPRISE 

	Prospection du marché
 FORMCHECKBOX 

Contact de nouveaux clients
 FORMCHECKBOX 

Visiter des contacts précédents
 FORMCHECKBOX 

L’investissement dans de nouveaux marchés
 FORMCHECKBOX 

Nommer un représentant 
 FORMCHECKBOX 

Autres 


	

	AUTRES INFORMATIONS D’INTÉRÈT

	Indiquez si vous avez contacts dans le pays ( Nom, contact, teléphone, e.mail): 
Indiquez si vous voulez que nous préparons une rendez-vous avec ces contacts ou si vous les contactera directement (indiquez dans ce cas le jour et l’heure/s)

 


Principales países de destino de las exportaciones del año 2009 y el porcentaje sobre la facturació
Principaux pays de destination des exportations en 2009 et le pourcentage du chiffre d'affaires: 
País                       %             % Pays




%





%
	1. 1. 
	
	4. 4. 
	

	2. 2. 
	
	5. 5. 
	

	3. 3. 
	
	6. 6. 
	


Competencia directa internacional de la empresa (tanto para firmas estatales como extranjeras):Concurrence internationale directe de la société: 

EMPRESA            PAÍS ORIGEN         EMPRESA               PAÍS ORIGENSOCIETE 


PAYS D’ORIGINE SOCIETE 


PAYS D'ORIGINE 

	1. 1. 
	
	4. 4. 
	

	2. 2. 
	
	5. 5. 
	

	3. 3. 
	
	6. 6. 
	


Puntos fuertes y débiles respecto a la principal competencia en cuanto a producto, precio, distribución, tamaño de la empresa, etc.Points forts et faiblesses en ce qui concerne le concours principal de produit, prix, distribution, la taille de l'entreprise, etc. 

Describir de la forma más comprensible al cliente y/o usuario final de sus productos.Décrivez le plus compréhensible pour les consommateurs et / ou l'utilisateur final de leurs produits. 

Describir de la forma más comprensible posible el canal de comercialización seguido hasta llegar al usuario final (agente, distribuidor, cliente final, socio local,…) y descripción del perfil de empresa que buscáis.Décrire la manière la plus compréhensible possible le canal de marketing  (agent, distributeur, utilisateur final, le partenaire local, ...) et la description du profil de l'entreprise que vous cherchez. 

Contactos anteriores en Algeria establecidos por vuestra empresa: importador, representante, distribuidor, cliente, etc.Les contacts passés en Algérie définis pour votre entreprise: l'importateur, un représentant, distributeur, client, etc. Indicar los contactos con el máximo detalle, y con cuales quieren que se prepare una entrevista durante la acción. Contacts d'affichage avec un maximum de détails, et qui veulent préparer un rendez vous au cours de l'action. 

Comentarios adicionales que crean que nos puedan servir para poder preparar mejor vuestra agenda.Commentaires supplémentaires que cela pourrait nous aider à mieux préparer votre mission com. 

S’il vous plaît, remplir tous les champs et attacher une catalogue en pdf en Français si c’est possible. 









